                                                                                                               12 Mart 2010 Cuma
                                                                                                               12 Mart 2010 Cuma

SİGORTACILIK SEKTÖRÜ HABER BÜLTENİ

	ANADOLU HAYAT'TAN 79.2 MİLYON TL KAR (DÜNYA)
Anadolu Hayat'tan 79.2 milyon TL kâr Anadolu Hayat Emeklilik'in 2009 yılında net karının yüzde 49,7 oranında artışla 79,2 milyon liraya ulaştığı bildirildi. Anadolu Hayat Emeklilik AŞ Genel Müdürü Mete Uğurlu bir önceki yıl ile karşılaştırıldığında brüt karlarının yüzde 45,5 oranında artışla 97,9 milyon liraya, net karlarının ise yüzde 49.7 oranında artışla 79,2 milyon liraya ulaştığını kaydetti. Söz konusu dönemde toplam 18.8 milyon lira teknik kar elde edildiğini ifade eden Uğurlu, aktif büyüklüklerinin 4 milyar 438 milyon liraya, öz sermayelerinin ise 430 milyon liraya yükseldiğini dile getirdi. Uğurlu, Emeklilik Gözetim Merkezi tarafından açıklanan verilere göre, 4 Ocak 2010 itibariyle toplam 438 bin 960 katılımcıya ulaşan, 400 bin sınırını aşan ilk bireysel emeklilik şirketi olma gururunu yaşayan ve bu alanda yüzde 22'lik pay ile sektör lideri olan Anadolu Hayat Emeklilik'in 2009 sonu itibariyle hizmet vermekte olduğu hayat sigortası müşteri sayısının 944 bin 840 olarak gerçekleştiğini bildirdi. 
MEDLİNE, ÜÇ AY İÇİNDE MOBİL SAĞLIK HATTINI DEVREYE ALACAK 

Medline, üç ay içinde mobil sağlık hattını devreye alacak Hizmetlerine yeni ekledikleri yerinde tahlil ve tetkik uygulamasına talebin yoğun olduğunu açıklayan Gürkan Ergenekon, bunun yanında "Mobil Sağlık Hattı" projelerine de çok yakında start vereceklerini kaydetti. Medline Genel Müdürü Gürkan Ergenekon, son dönemde hizmet alanlarına yerinde tahlil ve tetkik uygulamasını da eklediklerini belirterek, ilk günden beri bu alanda yoğun bir taleple karşılaştıklarını söyledi. Sağlık hizmetlerini insanların ayağına kadar götürerek hayatlarını kolaylaştırdıklarını dile getiren Ergenekon, "Ekiplerimiz haftanın yedi günü 24 saat aralıksız çalışıyorlar. Dolayısıyla kişinin istediği saatte istediği yere gidip kanını alıp, tahlili yapacak laboratuvara bırakmamız son derece kolay. Böylece kişi işinden izin almak zorunda kalmıyor. Yine yaşlı bir kimse de bu tetkikler için evinden çıkmadan işini halledebiliyor" diye konuştu. Yakın zamanda mobil telefon kullanıcılarına yönelik 'hastalık takip ve yönetimi' konusunda hizmet başlatacaklarını açıklayan Ergenekon, henüz resmiyet kazanmamakla birlikte bu konuyla ilgili GSM operatörlerinden biriyle görüşme halinde olduklarını kaydetti. Bunun yanında 'Mobil Sağlık Hattı' projelerine de önümüzdeki üç ay içinde start vereceklerini bildiren Ergenekon, şöyle devam etti: "Medline, Türkiye'de 'özel acil sağlık hizmeti' vermek için, 1995 yılında beş uzman hekim tarafından kurudu. Esas Holding çatısı altında hizmet veren Medline, sigorta şirketleri, bankalar, farklı büyüklükte işletmeler ve çeşitli hizmet paketleriyle kişilere yönelik üyelik sistemiyle faaliyetlerini sürdürüyor. Bünyemizde bulunan 52 doktorla birlikte toplamda 250 kişiyi istihdam ediyoruz. Çalışanlarımızın yüzde 70'i medikal kökenli olup, Türkiye'de 400 u aşkın noktada hizmetlerimizi sürdürüyoruz." Medline'a üye olan kişinin tüm medikal ve kişisel bilgilerinin sistemlerinde kayıdı olduğunu belirten Gürkan Ergenekon, kişinin özlük bilgilerinden, kan grubuna, alerjilerinden, hastalıklarına, kullandığı ilaçlardan, özel doktoru ve acil durumda temas kurulmasını istediği kişilere kadar bir çok konunun kayıt altına alındığına dikkat çekti. Üyelerinden acil bir çağrı geldiğinde o kişiye ait telefon numarasının, alarm merkezlerinde bulunan doktorlarının ekranında belirdiğini ve bu şekilde adresi de tespit ettiklerini söyleyen Ergenekon, "Böylece harita üzerinde izlediğimiz ambulanslarımızdan bölgeye en yakın olanını üyemize yönlendiriyor ve yolda ekip doktoruna hastayla ilgili tüm bilgileri aktarıyoruz" dedi. Bu şekilde ekiplerinin hastayı tanıyarak ve hazırlıklı olarak bölgeye intikal ettiğini açıklayan Ergenekon, şunları söyledi: "Medline'ın üyelik sistemiyle çalışmasının en büyük faydası, ister kurumlara ister bireylere hizmet verilsin, ekibin hastayı tanıyarak hazırlıklı ve mümkün olan en kısa zamanda gidebilmesini sağlamasıdır. Öncelikli olarak üyelerimize hizmet veriyoruz. Ama üye olmayanlara da hizmet vermeye gayret ediyoruz. Sonuçta, biz şirket olarak her zaman önce insan' diyen bir kurumuz. " Trafik kazalarının gün geçtikçe çoğaldığını ve buna paralel ölüm ve yaralanma oranlarının da artış kaydettiğini dile getiren Ergenekon, yolda yaşanan olumsuzluklardan dolayı acil müdahale gerektiren durumlarda zorluklarla karşılaştıklarını ifade etti. Ergenekon, "Ana arterlerde yer alan emniyet şeritlerinin ihlal edilmesi sıkıntı yaratıyor" şeklinde konuştu. 
FİNANS HATTI (HABERTÜRK EKONOMİ)
Anadolu Hayat'ın 2009 yılı net kârı yüzde 49.7 artışla 79.2 milyon liraya ulaştı Anadolu Hayat Emeklilik'in 2009 yılında net kârının yüzde 49.7 oranında artışla 79.2 milyon liraya ulaştığı bildirildi. Anadolu Hayat Emeklilik A.Ş. Genel Müdürü Mete Uğurlu yaptığı yazılı açıklamada, şirketin mali performansının 2009'da kayda değer düzeyde gelişme gösterdiğini belirterek, toplam 18.8 milyon lira teknik kar elde edildiğini aktif büyüklüklerinin 4 milyar 438 milyon liraya, öz sermayelerinin ise 430 milyon liraya yükseldiğini dile getirdi. Uğurlu, 4 Ocak 2010 itibarıyla toplam 438 bin 960 katılımcıya ulaşan, 400 bin sınırını aşan ilk bireysel emeklilik şirketi olma gururunu yaşayan ve bu alanda yüzde 22lik pay ile sektör lideri olan Anadolu Hayatın 2009 sonu itibarıyla hayat sigortası müşteri sayısının 944 bin 840 olarak gerçekleştiğini bildirdi. Girişimci ödülleri sahiplerini buldu Citibank'm sosyal sorumluluk projeleri kapsamında Kadın Emeğini Değerlendirme Vakfı (KEDV) ile birlikte düzenlediği Çiti Mikro Girişimci ödülleri sahiplerini buldu.Konuya ilişkin yazılı açıklamaya göre. Türkiye'nin çeşitli illerinden 1200 e yakın mikro girişimcinin başvurduğu yarışmada finale kalan 28 kadın mikro girişimci, gerçekleştirilen törenle ödüllerini aldı. Çorap sanayicisine destek paketi Akbank, Çorap Sanayicileri Derneği (ÇSD) üyeleri için "Çorap Sanayicileri Derneği Paketi" hazırladı. ÇSD Paketi ile işletmelerin yatırım, işletme sermaye finansmanı, dış ticaret ve diğer bankacılık işlemlerinde avantajlar ve indirimlerden yararlanması hedefleniyor. Paket kapsamında üye işletmelere özel yatırım finansmanı için esnek ödeme ve 60 aya kadar vade kolaylığı içeren kredi bunuluyor. Kaynağı belirsiz para girişi devam etti, Ocakta 2 milyar dolar geldi Türkiye, bu yıl ocak ayında 2 milyar 959 milyon dolar cari açık verdi. Merkez Bankası tarafından bugün açıklanan 2010 ocak ayına ilişkin Ödemler Dengesi verilerine göre, 2009 yılının ocak ayında 491 milyon dolar açık veren cari işlemler hesabı, bu yılın aynı ayında 2 milyar 959 milyon dolar açık verdi. Cari işlemler açığının artmasında dış ticaret açığındaki artış etkili oldu. Kaynağı belirsiz para girişini gösteren net hata noksan kalemi. 2009 yılının ocak ayında 799 milyon dolar iken bu yılın aynı döneminde 1 milyar 997 milyon dolara ulaştı. Turizm gelirleri geçen yılın ocak ayına göre yüzde 3.8 oranında azalarak 769 milyon dolara geriledi, turizm giderlerinin ise yüzde 4.6 oranında artışla 295 milyon dolara yükseldiği gözlemlendi. 15 bin kişinin bilgileri çalındı HSBC'nin İsviçre'deki 15 bin müşterisinin hesap bilgileri çalındı. Banka, hırsızlık olayından etkilenen mudilerin aranarak özür dilendiğini bilirdi. Son yıllarda, banka bilgileri çalınarak, mükelleflerinin vergi kaçırıp kaçırmadığmı araştıran yabancı ülkelere satılıyor. Konunun Türkiye müşterileriyle bir ilgisi bulunmadığı bildirildi. 
YENİ GERÇEKLER (POSTA)
Düzenleme Kurumunun (BDDK) verilerine dayanan haberlere göre, Türkiye'de 1000'i yabancı olmak üzere 29 bin 'milyoner' var. Yani 67 milyon 750 bin hesaptan, 1 milyon ve üstünde' mevduat bulunan hesap sayısı, böyle bir rakama ulaşmış. 485.4 milyar TL'nin yüzde 43'ü, yani 204.3 milyar TL'si içinde 'milyon ve üstü' para olan hesaplara aitmiş. Bu verileri değerlendirenler, sanki her hesap bir kişiye aitmiş ya da olmak zorundaymış gibi, 'Türkiye'deki milyoner' sayısını ilan ediyorlar. Oysa bu 'milyoner' ve mevduat sahibi hesabına biraz farklı yaklaşmak gerekiyor. Çünkü: 1. Türkiye'de 29 bin adet' 1 milyon ve üstü' hesap olması, bunun ayrı ayrı bireylere ait olduğu anlamına gelmez. Takdir etmek gerekiyor ki birkaç milyon ya da birkaç yüz milyon dolan olan tasarruf sahibi, bütün parasını tek bankaya yatırmaz 2. Konuştuğumuz bankacılardan aldığım veriler de bunu gösteriyor. Bağımsız bir danışmanlık şirketinin verilerine göre, kişi başına mevduat sayısı, ortalama 2 ve üstünde seyrediyor. Hemen itiraz etmeyin, bankada hesabı olanlardan söz ediyorum. Hesabı olmayanlar, yani hiç bankacılıkla tanışmayanlar dışarıda tutuyorum. 3. Kişi başına hesap sayısı, varlık düzeyine bağlı olarak artıyor. En zenginlerde' hesap sayısı 4 ya da 4.5'e kadar çıkıyor. 4. Zengin ya da milyoner Mevduat sayısı Ortalama Orta ve üstü gelirde En zenginlerde hesabında, hisse senedi, tahvil ve benzeri enstrümanları da dahil etmek gerekiyor. ABD'de genelde oturulan konut, zenginlik hesabı dışında bırakılıyor. 5. Böyle bakarsak, öncelikle 29 bin 'milyoner hesabı' sayısı, 6-8 bine kadar inebiliyor. Diğer taraftan, öteki yatınm araçlarıyla birlikte, yelpaze biraz daha genişliyor. Ekonomideki gelişmeleri anlamak için sık kullanılan göstergeler vardır... Bunları sık sık duyar ya da okuruz... Bir de öne çıkmayan, fazla paylaşılmayan ya da bir mesaj içerdiği algısını vermeyen rakamlar vardır. Toplam katılımcı 3.210.171 Ayrılanlar 2.206.601 Net katılımcı ( 1.003.570 Yapı Kredi Emeklilik Genel Müdürü Taylan Türkölmez ile sohbet ederken, ortaya çıkan veriler, bana bunu düşündürdü. Hayır, bireysel emeklilik (BES) sektörüne yönelik ilgiden, artan fon ve katılımcı sayısından söz etmiyorum. BES yöneticileri pek bu konudan söz etmeyi sevmiyorlar ama Türkiye'nin gerçeğini ortaya koymak için altını çizmekte yarar var diye düşünüyorum. Önce beni de şaşırtan rakamı paylaşayım. BES'deki emekli planı sahibi katılımcı sayısı 2.2 milyona ulaşmış. Bu iyi haber. Ancak, başlangıçtan bu yana aynlan, emeklilik planından çıkanların sayısı ise 1 milyonu aşmış. Bu da çok kötü haber. 4 bin lira için ayrılıyorlar Sadece BES için değil, Türkiye için kötü haber. Çünkü, ayrılanların yüzde 85'i, 5000 TL'nin altında birikime sahiplerden oluşuyor. 3 ya da 4 bin lira birikimli insanlar, sıkışınca, çareyi emeklilik planlarından ayrılmada buluyorlar. Ayrılanlar da birikmiş tasarruflarıyla kredi kartı borçlarını ödüyor ya da işsiz kaldıkları için onunla geçinmeye çalışıyor. Çıkış eğilimi, özellikle Kasım 2008-Ocak 2009 arasında zirve yapmış, sonra normale dönmüş. Ancak, ekonomide düzelme olmasına rağmen, çıkış sorunu devam ediyor. Yılda 600 bin giriş, 300 bin çıkış oluyor. Sanıyorum, ekonomide gerçek düzelme olup olmadığını, önümüzdeki dönemde biraz da bu cepheden izlemek gerekecek. Ben bakıp, sizinle paylaşacağım. 
ANADOLU HAYAT IN KARI % 49.7 ARTTI (REFERANS)
Uğurlu, "Bireylerin ihtiyacını dikkate aldık" dedi. Anadolu Hayat'ın kârı % 49,7 arttı Anadolu Hayat Emeklilik'in 2009 yılında net kârı yüzde 49,7 oranında artışla 79,2 milyon TL'ye yükseldi. 2009 yılı mali sonuçlarını açıklayan Anadolu Hayat Emeklilik'in brüt kârı da yüzde 45,5 oranında artışla 97,9 milyon TL'ye ulaştı. 2009'da toplam 18.8 milyon TL teknik kâr elde eden Anadolu Hayat Emeklilik'in aktif büyüklüğü 4 milyar 438 milyon TL'ye, öz sermayesi ise 430 milyon TL'ye yükseldi. Fon tutarı 1.9 milyar Emeklilik Gözetim Merkezi (EGM) tarafından açıklanan verilere göre, 4 Ocak 2010 itibariyle toplam 438 bin 960 katılımcıya ulaşan Anadolu Hayat Emeklilik, bu alanda yüzde 22lik pay ile sektör lideri. Anılan dönem itibariyle katılımcıların toplam fon miktarı da 1 milyar 961 milyon TL'ye yükselirken, Anadolu Hayatın 2009 sonu itibariyle hizmet vermekte olduğu hayat sigortası müşteri sayısı da 944.840 olarak gerçekleşti. Anadolu Hayat Emeklilik'in 2009 yılına ilişkin mali sonuçlarıyla ilgili bir değerlendirme yapan Anadolu Hayat Emeklilik Genel Müdürü Mete Uğurlu, kriz etkilerinin yoğun olarak yaşandığı, gelecek kaygısının ön plana çıktığı ve sigortacılık ile bireysel emeklilik sisteminin öneminin arttığı 2009 yılında bireylerin ihtiyaçlarını da dikkate alarak, pazarda ilk olma özelliği taşıyan ürünler geliştirdiğini ve hedef kitlesiyle buluşturduğunu söyledi. Uğurlu, 2009 yılının, Anadolu Hayat Emeklilik'in, hayat sigortaları prim üretimindeki ve bireysel emeklilik katılımcı sayısındaki liderliğini pekiştirdiği, bireysel emeklilik fon büyüklüğü itibariyle de sektör ortalamasının üzerinde gelişme kaydettiği bir yıl olduğunu ifade etti. 
GROUPAMA'DAN KASKO AVANTAJI (REFERANS)
Groupama'dan kasko avantajı Alain Baudry Groupama, kasko güvencesine aldığı araçların 3 yıllık dönem içerisinde herhangi bir kazada pert olma ya da çalınması durumunda tazminat ödemesini aracın hasar gördüğü tarihteki piyasa rayiç değeri üzerinden değil; ilk sigorta başlangıç tarihindeki kasko bedeli üzerinden yapmayı taahhüt ediyor. Bu hizmetten yararlanmak için ruhsatın şahıs adına düzenlenmiş olması ve sıfır kilometre aracın trafiğe çıktığı ilk 15 gün içerisinde kaskosunun başlatılmış ve tam hasar ya da çalınma tarihine kadar aralıksız olarak Groupama güvencesinde bulunmuş olması yeterli. Groupama Sigorta Genel Müdürü Alain Baudry, "Araçlannın 1 değil tam 3 yıl boyunca pert olma ya da çalınma gibi durumlarda dahi güncel satın alma değerinden hiç bir şey kaybetmediğini bilmek müşterilerimizi oldukça rahatlatıyor. Bu rahatlığı yeni hizmetlerle artırabilmek için çalışmalarımıza devam edeceğiz" dedi. 
KÖYLÜOĞLU, ERGOİSVİÇRE'DE GENEL MÜDÜR YARDIMCISI (REFERANS)
Köylüoğlu, Ergoİsviçre'de Genel Müdür Yardımcısı Cem Köylüoğlu Ergoİsviçre Sigorta Sağlık Bölümü Genel Müdür Yardımcılığına Cem Köylüoğlu atanırken, Aktüerya Grup Müdürlüğüne Sanem Çıngay Oğuz getirildi. İş hayatına 1991 yılında İstanbul İl Sağlık Müdürlüğü bünyesinde acil ve birinci basamak sağlık hizmetleri hekimi olarak başlayan Köylüoğlu, 2000-2007 yıllan arasında Koç Allianz Sigortada sırasıyla anlaşmalı kurumlar uzmanı, anlaşmalı kurumlar yöneticisi ve bireysel sağlık Müdürü olarak görev yaptı. 2008 yılında Eureko Sigorta'da sağlık sigortalan birim müdürlüğünü kuran Köylüoğlu, son olarak Memorial Sağlık Grubu'nda pazarlama koordinatörlüğü görevini yürütüyordu. İş hayatına 2000 yılında Koç Allianz Sigorta'da oto sigortaları departmanında başlayan Sanem Çıngay Oğuz ise 2004-2008 yılları arasında Koç Allianz Sigorta'da bireysel oto branşından sorumlu müdür olarak görev yaptı. Oğuz, son olarak Koç Allianz Sigorta'da bireysel teknik grup müdürlüğü görevini yürütüyordu
KUWAİT FİNANCE HOUSE, TÜRKİYE'Yİ SİGORTACILIKTA MERKEZ ÜS SEÇTİ (REFERANS)
Kuwait Finance House, Türkiye'yi sigortacılıkta merkez üs seçti Neova Sigorta'yı kurarak Türk sigorta sektörüne 2009'da giren Kuwait Finance House (KFH), Türkiye'yi merkez üs seçti. Grup ileride Kazakistan, Azerbaycan, Tataristan'da da sigortacılık yapmayı planlıyor. Neova Sigorta CEO'su Özgür Koç, "2010da hedef ilk 40'a girmek" dedi. Türkiye'de katılım bankacılığı sektöründe faaliyet gösteren Kuveyt Türk'ün de ana ortağı Kuwait Finance House (KFH), Türkiye'yi sigortacılıkta merkez üs seçti. Türk sigorta sektörüne hayat dışı branşta Neova Sigortayı kurarak 2009 yılında giriş yapan KFH, ileride Kazakistan, Azerbaycan ve Tataristan gibi ülkelerde sigortacılık faaliyetlerinde bulunmayı planlıyor. Gaip, Türkiye'de hayat ve emeklilik şirketi kurmak için de fırsatlara açık bulunuyor. Kuveyt Türk de ortağı olduğu Neova Sigorta ile işbirliğiyle sigortacılıkta da ağırlığını artıracak. 2009 yılı sonunda Bankacılık Düzenleme ve Denetleme Kurumundan (BDDK) sigortacılık faaliyeti yapma izni alan Kuveyt Türk, kredi bağlantılı sigortalarla birlikte önümüzdeki aylarda Neova Sigorta'nın geliştirdiği kiracılara yönelik eşya sigortaları, ferdi kaza, sorumluluk sigortaları ya da bireysel müşterilere yönelik kolay satılabilir ürünleri de müşterilerine sunacak. 2009 yılı sonunda Türk sigorta sektöründe hayat dışı (elementer) branşta faaliyete başlayan Neova Sigortanın satış kanalları içinde yaklaşık yüzde 25'lik paya sahip Kuveyt Türk'ün payının, 2012 yılında yüzde 30-35'lere ulaşması bekleniyor. Neova Sigortanın satış kanalları içinde ağırlığı yüzde 75 ile acenteler oluşturuyor. Halen 110 acenteye sahip şirketin, acente sayısının yıl sonunda 180 i geçmesi bekleniyor. Türkiye'de organik büyümeye ağırlık verecek Neova Sigortanın gündeminde satın alma yok. 2010da 61 milyon TL, 2011'de 95 milyon TL, 2012de ise 120 milyon TL prim üretimini hedefleyen Neova Sigorta, hayat dışı branşta (hayat/ emeklilik şirketlerinin hayat dışı üretimi dahil) sektörde 2010da ilk 40, gelecek yıl ise ilk 30 arasında yer almayı planlıyor. Grup sigortacılıkta yeni Referansın sorularını yanıtlayan Neova Sigorta CEO'su Özgür Koç, Neova Sigortanın ortağı durumundaki 5 tüzel kişinin de KFH'nın iştiraki olduğunu belirterek, grubun kendi coğrafyasında bankacılıkta çok büyük ve eski olmasına rağmen sigortacılıkta oldukça yeni olduğuna dikkat çekti. Grubun, Türkiye'de Neova Sigortayı kurarak burayı merkez üs olarak seçtiğini ifade eden Koç, "Grup, ileride Neova Sigortanın ortaklarından Turkapital Holding ve Kuveyt Türk'ün faaliyette olduğu Kazakistan, Azerbaycan ve Tataristan gibi ülkelerde de sigorta şirketleri kurabilir; şube açabilir ya da stratejik işbirlikleri yapabilir'' dedi. Koç, "KFH, Türkiye'de hayat ve emeklilik branşına da yatırım yapacak mı?" sorumuzu ise şu şekilde yanıtladı: "Gaip, geçmişte Türkiye'de hayat ve emeklilik şirketi kurmak için fizibilite çalışması yaptı ancak kurma karan almadı. Ancak gelecekte fırsat görülürse hayat ve emeklilik şirketi kurabilirler." Koç, sigorta sektörü ile ilgili 2010 yılı beklentileri konusunda şunları söyledi: "2010 yılında sektörde kayda değer bir büyüme beklemiyorum. Çünkü, 2010 kredi musluklarının çok da açılacağı bir yıl olmayacak. Tüketicilerin de yeni ev, otomobil alma istekleri de zayıf. Bu nedenle sektörde büyümenin, enflasyonun 12 puan üzerinde olacağını düşünüyorum". Trafik ve kasko branşında 2009 yılının kötü bir yıl olduğunu belirten Koç, bu yıl şirketlerin trafik ve kasko fiyatlarını artırmak zorunda kalacaklarını, bu nedenle 2010'un daha az kötü bir yıl olacağını ifade etti. Sektördeki fiyat rekabeti hakkında da görüşlerini dile getiren Koç, "Sektörde fiyat rekabeti kaçınılmaz. Ancak önemli olan pastanın büyümesi. Sigorta şirketlerinin yeni müşterilere ulaşmak için daha fazla çaba göstermeleri gerekli. Hazine Müsteşarlığının da öz sermaye yetersizliği olan şirketleri daha yakından takip edeceğini düşünüyorum" dedi. Aralıkta üretime başladı 2 Aralık 2O09'da lisans alan 16 Aralıkta da üretime başlayan Neova Sigortanın hakim ortağı yüzde 53 paya sahip Turkapital Holding. Şirketin diğer ortakları, First Takafül Insurance Company, Kuveyt Türk Katılım Bankası, Al-Muthanna Investment Company ve Autoland Otomotiv. Türkiye Sigorta ve Reasürans Şirketleri Birliği verilerine göre hayat dışı branşta Aralık 2009'da 264.3 bin TL prim üreten Neova, Türkiye'de Ankara, Adana, Antalya, İzmir ve Samsun'da olmak üzere 5 bölge müdürlüğünü de sahip. 
AXA ERMENİLER'E TAZMİNAT ÇEKLERİNİ GÖNDERMEYE BAŞLADI 

AXA Ermeniler'e tazminat çeklerini göndermeye başladı AXA, hayat sigorta poliçeleri olan "sözde Ermeni soykırımı" kurbanlarının yakınlarına tazminat ödemelerini yaptı. Ottawa Citizen'in haberinde, binlerce ailenin tazminat için Osmanlı İmparatorluğu döneminde faaliyet gösteren sigorta şirketlerini devralan AXA'ya başvurdukları anımsatıldı. Haberde AXA'nın 1.000'e yakın Ermeni, Fransız ve Amerikan ailelerine tazminat ödemeyi kabul ettiği ve 10 bin dolar civarında çekleri göndermeye başladığı da belirtildi. 
İKİNCİ EL OTOYA AYAR YAPILACAK (YENİ ŞAFAK)
TOBB Otomotiv Sektör Meclisi, ikinci el araçlarda, galericilerin komisyon tarzı satışlarının önlenmesini isterken, sigorta şirketince yaptırılan hasarlı otomobillerin de yeni araç şeklinde piyasaya çıkarılmasının önünü kesmek için çalışma başlattı.. ANKARA Sanayi ve Ticaret Bakanı Nihat Ergün, ikinci el piyasasının hâlâ birinci el kadar önemli bir piyasa olduğuna dikkat çekerek, "Milyonlarla ifade edilen sayıda aracın el değiştirdiği bu piyasanın kontrol altında tutulması çok önemli" dedi. Ergün, TOBB Otomotiv Sektör Meclisi'nin ikinci el otomotiv sanayine yönelik bir rapor hazırladığını belirterek, "Bu rapor üzerinde çalışıyoruz. Yasal düzenleme gerektiren-gerektirmeyen konulan belirliyoruz" dedi. Sektör yetkililerinin ikinci el araç satışlarında, özellikle oto galericilerinde ciddi oranda kayıt dişilik olduğuna dikkat çektiklerini söyleyen Ergün, "Galericilerin sitelerde toplanmalarını, komisyonculuk tarzında iş yapmamalarını istiyorlar. Satış tarzında istiyorlar. Sattıkları arabaların vergisiz şekilde doğrudan doğruya işletmelerin mülkiyetine geçebilmesini, nihai tüketiciye satılırken KDV ile vergilendirilmesini istiyorlar" dedi. AMAÇ, SUÇ ORANINI DEĞİŞTİRMEK Oto sanayiinde motorcu, kaportacı, boyacının bir araya gelip kazalı arabayı tamir ederek, ikinci el olarak sattıklarını belirten Ergün, sektör temsilcilerinin bunları sektör açısından kayıp olarak nitelendirdiğini söyledi. Bu piyasanın kayıt altına alınması için çalışma yapmak istediklerini ifade eden Ergün "Böylece ikinci el piyasada suç oranı da düşer" dedi. Kazalı araçlardan pert olarak kullanılmayacak hale gelenlerin sigorta şirketleri tarafından yeni araçmış gibi piyasaya sürüldüğünü söyleyen Ergün, "Sigorta şirketlerinin bu yaptığı suçtur. Bize bir rapor hazırladılar. Bu rapor üzerinde çalışıyoruz. Yasal düzenleme gerektiren-gerektirmeyen konuları belirliyoruz" dedi. Cahit SARAÇOĞLU 
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